CANKAYA
GAYRIMENKUL

Merkez : Cinnah Caddesi 28/5 Cankaya Ankara

Telefon : 0312 467 3001

Faks 0312 467 4001

Sube . Cayyolu Kéyu 8. Cadde 159/1
Cayyolu / Ankara

Telefon : 0312 2359 235

Faks : 0312 2359 236

Eposta : info@cankayagayrimenkul.com

Web . www.cankayagayrimenkul.com
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Cankaya Gayrimenkul Kimdir?

Cankaya Gayrimenkul 2005 yilinda gayrimenkul sektériinde profesyonel
danismanlik hizmetleri vermek Uzere kuruldu. Kurulusundan bu yana
"Kosulsuz Mdusteri Memnuniyeti' ilkesinden 6din vermeden, kendi
alaninda uzmanlasmis (konut, ticari, arsa) deneyimli profesyonellerden olusan
gucla ekibiyle, her tarlt yatirrm ve gayrimenkul danismanhgi hizmeti vermek
Uzere Cankaya Cinnah merkez ofisi ve Cayyolu subesinde calismalarina devam
ediyor. Gelisen is hacmi oraninda hizla buyidyen Cankaya Gayrimenkul
subelesme calismalarina tum Turkiye'yi kapsayan hedefleriyle devam

etmektedir.

Cankaya Gayrimenkul marka imajini “kalite” ve “guven” kavramlari ile
tanimlamaktadir. Teknolojik imkanlari en Ust dizeyde kullanan, detaylara 6nem

veren, sorumluluk bilinci oturmus, cagdas bir markadir.

Cankaya Gayrimenkul danismanlarinin her biri ilkeli, gtvenilir, sonuc¢ odakli
profesyonellerdir. Ahm / satimlarinizi dogru zamanda, dogru fiyatla, hizli

ve guvenilir bir sekilde sonuca ulastirirlar.
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Cankaya gayrimenkul kimdir?




Gayrimenkultntzi Satarken... Calisma Stratejimiz...

Dogru Degerleme: Bir gayrimenkuliin satilabilmesinin temel kosulu dogru degerle piyasaya cikmasidir. Disuk
fiyatla piyasaya sunulmasi mal sahibini maddi zarara ugratabilecegi gibi alicilarin zihninde de soru isareti dogurur.
Yuksek fiyat ise satis strecini uzatir, yine bir gayrimenkultin uzunca bir siire piyasada kalmasi hem gayrimenkullin
dillendirilmesine hem de soru isaretleri olusmasina neden olur. Ayrica kaybedilen zaman kaybedilen para demektir.
Kisacasl dogru fiyat bu isin can damaridir. Cankaya Gayrimenkul, musterilerine gayrimenkulleriyle ilgili Ucretsiz
ekspertiz hizmeti verir. Cankaya Gayrimenkul Profesyonelleri dogru degerleme icin asagidaki yontemleri kullanir ve
gayrimenkul sahibine bu analiz calismasini bir rapor olarak sunar.

* Bu zorlu rekabet ortaminda mulkiniz icin en uygun fiyata nasil karar
vereceksiniz?

* MulkiinGzin gercek degerini tam ve dogru olarak saptamak icin pazar analizini
hazirlayabilecek misiniz?

* Kisisel glvenliginiz ve ev guvenliginiz sizin icin 6nemli mi? Evinizin kapisini kime
aclyor olabileceginizi hi¢ dusindiniz mi?
1- Rakip Pazar Analizi: Cankaya Gayrimenkul Profesyoneli bu calismayi,

* Mulkunlz icin maksimum tanitimi nasil yapacaginizi distnduntz mu? satiimas! diisiintilen gayrimenkul ile ayni avantaj ve dezavantajlara sahip,
pazardaki diger gayrimenkullerin satis fiyatlarini inceleyerek yapar. S6z

* Mulkintzl satmak icin her giin ne kadar zamaninizi ayirmayi distintlyorsunuz? q konusu calisma sayesinde hem fiyat hem de pazarlama stratejisi avantaji ile
satisin tum bu gayrimenkullerden 6nce gergeklesmesini saglar.

e Mulkinizin pazarlanmasi icin 0zel bir pazarlama plani hazirlayabilecek a

misiniz? 2- Satilanlarin Fiyat Analizi: Cankaya Gayrimenkul Profesyoneli kisa sire

- — once satisi gerceklesmis benzer gayrimenkullerin satis rakamlarini arastirir.

* Alicinin size 6nerecegi fiyatin, mulkiintz icin alabileceg@iniz en iyi fiyat olup
olmayacagini nasil anlayacaksiniz?

* Mdulkinize alici olabilecek potansiyel musterileri degerlendirme konusunda Gayrimenkulinize ézel satig
deneyiminiz var mi? V1 stratejileri bulur, teknoloji ile
3 birlegtirir, tOm sats
* Mdulkiin satilmasi esnasinda ortaya ¢ikabilecek hukuksal-burokratik islemlere Ucretsiz ekspertiz yapariz. kaynaklarimizi kullaninz.
¢6zUm bulabilecek misiniz?
e Stresli bir satis stirecine hazir misiniz? "ﬁ_ Cankaya Gayrimenkul alim/satim islemleri sirasinda
dogabilecek her turli hukuksal sorun icin konusunda uzman
. i|an, te'efon ve benzeri masraﬂara haz|r m|S|n|Z? f sl hUkUk dan|$man|ar| ||e UcretS|Z dan|§man||k h|Zmet| Saélar
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Gerekli durumlarda Ucretsiz

hukuksal destek veririz. Farkh stratejiler uygularniz.




GayrimenkulUnizin Degerini Belirlerken...

Mulkianazun Degerini Belirleyen Faktorler;

MuUlkin durumu ve lokasyonu.
Piyasadaki emsal satiimis konutlar.
Ekonomik dalgalanmalar.

Mulkianizin Degerini Belirlemeyen Faktorler;

Milkdnaztn size mal olus bedeli.
Icine yaptiginiz dekorasyon yatirimi.
Elde etmek istedigimiz kar.

mulkintzun degerini direkt olarak etkileyen unsurlar degildir.

Yanlis Fiyatlandirmanin Zararlari;

Yanlis fiyatlama, yanls alici ceker.

“Deneyelim vaktim var” demek, satis i¢in en kritik ilk 4 haftanin bosa
harcanmasina sebep olur.

Zaman ilerledikge milkiin degerinin altinda islem gérme riski artar.

Ciddi alici degerinin Usttindeki bir gayrimenkule hicbir zaman teklifte bulunmaz.

Alternatifler her zaman vardir ve giden ciddi alici genelde geri gelmez.

I

Tuom ofis gayrimenkuliniz
icin calisinz.
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Mailing ve posta yoluyla
gayrimenkuliniz ile ilgili olarak
musterilerimizi bilgilendiririz.

Pazarlama Tekniklerimiz...

Cankaya Gayrimenkul Profesyonelleri sadece branda asarak ve internet ilani
vererek degil, asagidaki diger yontemleri de kullanarak gayrimenkuliintizi
pazarlar.

Cankaya Gayrimenkul profesyonelleri prezantasyon sayfasini mailing ve
posta yoluyla tim mdusterilerine ulastirir. Cunki bilgi bankamizdaki
musterilerimiz tekrar arayisa gecmis olabilir ya da musterilermizin cevresi
gayrimenkul almak istiyor olabilir.

Yurtdisinda yasayan musterilerimize gayrimenkulle ilgili bilgi verilir.
Halihazirda gayrimenkul satin almak isteyen mdusterilerimiz  arasinda
aramayapar, bu gayrimenkultin alicisi olabilecek musterilerimize yiz yiize
tanitim yapariz.

Gayrimenkuliin bulundugu c¢evredeki yaklasik 500 eve “Haberiniz var
m1?” karti gdndererek bu gayrimenkuliin satilik oldugu duyurusunu yapariz.
Cunku insanlar yasadiklari cevreye es dost ve akrabalarini cekmek ister.
BUtlin sorumlu oldugumuz bélgeye brosur dagitinz. Cunkd insanlar
genellikle alisik oldugu bolgede gayrimenkul ararlar.

Bolgedeki sosyal, ticari ve kamusal alanin (esnaf, muhtar, banka, devlet
daireleri vs.) aktorleri ile ikili gorusmeler yapariz. Cunkid gayrimenkul
arayanlar o bélgedeki bu insanlara danisirlar.

hurriyetemlak.com, sahibinden.com ve cankayagayrimenkul.com
gayrimenkul ilan sitelerinde ilanlarimizi fotografl olarak yayinlariz.
Hirriyet gazetesi ve diger basin organlarinda dizenli ilan calismasi
yapariz.

Butin Cankaya Gayrimenkul Ofislerinin katildigi toplu ilan
calismasinda gayrimenkulUndzin tanitimini yapariz.

Ozel Cankaya Gayrimenkul tabela ya da brandasi asariz.

Cankaya Gayrimenkul markasinin en belirgin farkliligi, ekibimizdeki her
hangi bir danismana ait portfoyle diger danismanlarimizin da ilgilenmesidir.
Boylece siz 1 danismanimiza yetki verirsiniz, biz 25 kisilik bir ekiple
almak/satmak icin ugrasiriz ve mimkin olan en kisa stirede sonug aliriz.

DOGRU FIYATLAMA STRATEJISI, MULKUNUZUN EN KISA
ZAMANDA SATILMASINI SAGLAR.

Teknolojiyi kullaninz.
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Alici ile saticiyr karsilashininz.
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Sorun Lutfen...

Gayrimenkuliiniizt satacaksiniz... Bu gergekten ¢ok énemli bir karar. Dolayisiyla
calisacaginiz gayrimenkul danismaninin niteligide dyle... Calisacaginiz danismanin
dogru kisi olup olmadigini, su sorularla anlayabilirsiniz.

Cankaya Gayrimenkul Profesyonellerinin Ozellikleri;

Artik basarida esas, bir alanda uzmanlasma ve o alanda en iyi olmaktir.
Cankaya Gayrimenkul profesyonelleri uzmanlik alaninin ya da belirlenen
bolgenin disinda ¢alisma yapmaz.

Cankaya Gayrimenkul profesyonelleri, gayrimenkul danismanlarinin

1- Tamzamanli ¢alisan bir gayrimenkul uzmani misiniz? biiviik codunlud distadi hat di Miisteri
Piyasada bu isi hobi ya da ikinci bir is olarak yapan binlerce insan var. Bu insanlarla uyuk - coguniugunun dustugu ‘?,‘ aya N usmez. - Musterlye uygun ,va
calismayin! bulmaya calismaz. Gayrimenkulin mdisterisini arar. Aliclya dedgil,
' gayrimenkule odakl ¢calisma yapar.
2- Mesleginizileilgili egitim aldiniz mi? _ _ _ L _
Satis, pazarlama, beden dili vb. egitimleri Cankaya Gayrimenkul profesyoneli, gayrimenkultin degerini dogru tespit
eder. Diger gayrimenkul sirketleriyle rekabet etmek adina, yiksek fiyat
3- Benimicginuygulayabilecediniz bir pazarlama hareket planiniz var mi? verip zamanla bu fiyati asilsiz tekliflerle indirmeye ¢alismaz.
Gazete ilani ve tabela diyorsa ¢alismayin, bunu siz de yapabilirsiniz.
Cankaya Gayrimenkul profesyoneli tek yetkili olarak calisir. Cuinkt bilir ki;
4- Piyasanin ensondurumuileilgilibilgi verebiliyor musunuz? gayrimenkul sahibi herkes benim i¢in ¢alissin diye dustinse de aslinda her
Rakip pazar analizi ve pazarin genel egilimi hakkinda bilgi verebiliyor mu? sey gayrimenkul sahibinin aleyhine gelisir. Herkesin calistigl
gayrimenkullerde isi en ucuza kapatabilen gayrimenkul danigsmani
5- Gayrimenkulimun satisini kolaylastiracak ya da hizlandiracak finansal basarili olur. -
argumanlar sunabiliyor musunuz?
En basitinden konut kredisi oranlarini sorun. Bilmiyorsa ¢alismayin. Cankaya Gayrimenkul profesyonelleri, gayrimenkul sahiplerini, yaptig -
calismalar hakkinda her hafta sundugu raporla bilgilendirir.
6- Portfoyunuzde bulunan gayrimenkullerin satilanlara orani nedir? . o
Portfdyiiniize son i¢ ay icinde kag gayrimenkul eklediniz, kagini sattiniz? Bircok farkh sahs stratejisi
kullaninz. Sonug odakl c¢alisiriz.
7- Portfoyunuzde bulunan gayrimenkulleri satmaniz i¢cin gerekli sure
nedir?
Cogu gayrimenkul danismani yuksek fiyatla satisi Ustlenir ve zaman icinde asilsiz
tekliflerle gayrimenkul sahibini yorarak satisi kapatmaya calisir. m i g N
, i e
8- Satis! Ustlendiginiz fiyatla satis fiyati arasindaki oran genelde nedir? . AN { a_m”
Yukaridaki soruyu destekler. l ' 3 h_r#;- o 73
f’ r N - +
9- Benimle hangi siklikta iletisim kuracaksiniz? Gayrimenkul fiyatini yilksek k'r ]‘l'-.i
Anahtari alip bir daha arayip sormayacaksa ¢alismayin. soyleyip, olmayan tekliflerle
asadiya cekmeye galismayiz. Zamanla yarisiriz.




Calistigimiz ve Hizmet Sundugumuz Bolgeler...

« Cankaya e Cukurambar « Hosdere

* Yildiz « Cigdem Mahallesi o Esat

« Hilal Mahallesi « Cayyolu - Kavaklidere
* Birlik * Bilkent e Tunal Hilmi
« Kirkkonaklar « Umitkoy * Kizilay

« Or-an Sitesi * Beytepe  Maltepe

« Incek « Baglica * Besevler

« 100. Yl Sitesi * A.Ayranci/Y.Ayranci * Anittepe

YETKI BELGES ——(Ys

Gerek yurtdisinda, gerekse Turkiye'deki tum masterilerimize gayrimenkulinizin
tanitimini  yaparken, gayrimenkulintzle ilgili her turli tanitim yetkisinin,
sirketimize ait oldugunu gosteren ve kanitlayan bir belgedir.

Bu belge, gayrimenkuli goren mdusteriler tarafindan istenmektedir.
Gayrimenkuliin pazarlama yetkisinin sirketimizde olup olmadigi sorgulanmaktadir.

Ayrica bir gayrimenkulle birden cok gayrimenkul sirketi ilgilenmeye kalkarsa,
aslinda hi¢bir gayrimenkul sirketi var gtictyle, tim imkanlariyla ilgilenmemektedir.
CunkU hicbiri kendisinin satacagindan emin degildir. Emeginin ve yaptig
harcamanin bosa gitmesini istemez.

 Bahcelievler
* Emek

- Balgat

« Yeni Oran

« Dikmen

« Ovecler

« llker

« Keklikpinari
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Gayrimenkulin fiyah rayicinin
Ustendeyse kimse satamaz...

Yetki belgesiz galismayiz...

CANKAYA
GAYRIMENKUL

Yatirrmlarinizi

Bizden Daha Hizli

Degerlendirebileceginiz
Tek Yer Monopoly




